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El contexto mundial actual cada vez es mas competitivo, tanto en ideales como
en necesidades, exigiendo que las empresas sean cada vez mas versatiles en sus

procesos y estilos de venta.

Ante tal escenario, el vendedor debe estar en constante preparacion para poder
afrontar cualguier reto posible tanto de su microentorno como de situaciones
globales, convirtiéndose en un ejecutor integral de habilidades de venta, asi
como de los procesos de costeo, asignacion de precios y margen de

contribucion.
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Un estudio de Kurlan & Associates concluyd, tras analizar una base de datos

con informacion de 700.000 vendedores alrededor del mundo:

74 % AV 6 %
No estan a la altura de Son suficientemente Son vendedores por
las necesidades competentes ante las excelencia en el
actuales. necesidades actuales. mercado actual.
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Inteligencia

El principal objetivo de este curso es
, que permita al vendedor especialisarse en
las diferentes tematicas implicadas en la atencion al cliente, desde el abordaje

hasta el posicionamiento de marca.

No es necesario tener un nivel formativo para tomar este curso, Unicamente es
recomendable que quienes tomen este curso se dedican al sector comercial.
Los temas del curso "Inteligencia Comercial" esta estructurado en diferentes
modulos, empezando por los temas basicos para posteriormente abordar
aquellas aristas de venta contemporaneas de nivel profesional, empleadas por

grandes empresas con excelentes resultados a nivel internacional.
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NOSOTROS

¢ Porgué RODAR Asesores?
Estamos conscientes que cada cliente tiene necesidades
diferentes, por ello ofrecemos los cursos para capacitar y

mejorar las capacidades de cada empresa.

Nuestros cursos son impartidoes de la mano de expertos con

gran trayectoria académica y laboral.

Nuestros programas estan disefiados para potencializar la

experiencia de aprendizaje, adaptandonos a las necesidades de

tu empresa.
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